ECONO2021
Martes 16 y miércoles 17 de febrero
Ponencia: Somos una PYME finlandesa: pensemos un poco   
Videos: 16.2   https://youtu.be/dCTO8oM9dwA
               17.2   https://youtu.be/IB4y2NVP93I   
1. ¿Qué significa?
· inversión
· evolución favorable
· aceleración
· desaceleración
· recesión
· crecimiento
· recuperación
· confianza del consumidor
· crédito
· impuestos
· consumo privado
· gasto privado
· gasto público
· perspectivas económicas
· perspectivas fiscales
· perspectivas políticas/sociales
· financiación del sector público
· financiación del sector privado
· balanza comercial
· deuda interna/externa
· acuerdo, contrato
· estabilidad social, política
2. ¿Cómo influye la política en la economía?

3. ¿Qué probables diferencias en el comportamiento vital de la gente hay en cada una de estas situaciones?

· gran crecimiento (+ del 5%)
· crecimiento (3%)
· estancamiento (0%)
· recesión (- del 0%)
· gran recesión (- del 3%)

4. En principio, ¿qué tipo de sistema económico es mejor para la inversión extranjera? ¿Cómo influye es sistema económico en la inversión estatal, privado grande, privado pequeño?

5. ¿De dónde puede adquirir información un privado pequeño?

6.  0-10, para ti. 1) Imagen de marca 2) Oportunidades para Finlandia 3) Perspectivas de futuro a medio plazo
Chile
Perú
México
Argentina
Cuba
Brasil
Costa Rica
Venezuela 2-2-3
Colombia


7. NAFTA, ¿qué es? Relación NAFTA-UE


8. MERCOSUR, ¿qué es? Relación MERCOSUR-UE

9. Relación entre geografía, historia y posibilidades de negocio. ¿Por qué?
Chile o Argentina
México o Perú
Perú o Chile
México o Chile




Bases para el éxito en América Latina para una PYME

· ideas originales, patentes
· estar bien informado: social, política, cultural, económica y legalmente
· contactos in situ, conocidos con experiencia
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  Razones para exportar 

· Mucha competencia en el mercado interno. 

· No depender solamente del mercado interno. Trabajar en mercados internacionales, nos da la oportunidad de no depender del mercado doméstico y de la posible inestabilidad socio-política.

· Mejores precios. Hay mercancías que no son debidamente valoradas en el mercado interno (doméstico, nacional) y que en el extranjero pueden venderse a un mejor precio, generando una mayor rentabilidad.

· Aprovechar beneficios fiscales y ayudas financieras a la exportación


· Reducir costos laborales.


· Desarrollo y crecimiento de tu empresa al generar nuevos ingresos.


· Mejor imagen en el mercado nacional (doméstico, interno)

· Mayor longevidad del producto que elaboramos. Cuando nuestro producto haya llegado a su madurez en el mercado nacional, podemos venderlo como un producto de reciente producción en el mercado internacional.
· Reducir el impacto de los productos de importación que ingresan al país. Para reducir el impacto de los competidores extranjeros. 


· Acceso a nuevos mercados. Es importante porque incrementamos oportunidades de negocios, es decir, volúmenes de producción, niveles de calidad, así como nuevas formas y presentaciones de nuestros productos que pueden ser útiles para renovar el producto en el mercado interno.

· Maximizar la capacidad de producción.

· Fortalecimiento de la competitividad de los productos en calidad, presentación y precio. El ingresar a otros mercados que son diferentes al nuestro nos hace ser mejores en los aspectos de presentación, competitividad y calidad.

· Actualización tecnológica y mejora de la imagen empresarial. Entrar de manera masiva, a varios mercados con cadenas de optimización logística y con mejores costos.

· Generación de empleo

Fuentes: 
· https://www.tibagroup.com/mx/por-que-exportar
· https://www.liderempresarial.com/los-7-beneficios-de-exportar/
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